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Szkolenia dla sektora bankowego obejmuja caty kompleksowy
pakiet ustug szkoleniowych. Gwarantuje to integralnos¢ projektu, i
wypracowanie charakterystycznego rozpoznawalnego stylu pracy
Panstwa pracownikow.

Obstugujemy cata Sciezke rozwoju Pracownika w Panstwa Banku.

Rekrutacje

Poczynajac od dobrej skutecznej i stanowczej rekrutacji, dzieki ktorej
wspotpracujecie Panstwo z uczciwymi pasjonatami Kazdy pracownik otrzymuje
swoja metryczke. Dzieki niej madry kierownik pracuje z pracownikiem swiadomie i
skutecznie. Doradzamy tez w tym trudnym momencie, kiedy z pracownikiem
przyjdzie sie juz rozsta¢, a nawet nieco wczesniej... Podnosi to Panstwa komfort
pracy oraz bezpieczenstwo finansowe i prawne Banku i Panstwa Klienta.

Rekrutujemy skutecznie do stanowiska Regionalnego Kierownika Sprzedazy,
Dyrektora Sprzedazy, Kierownika Marketingu, dyrektora oddziatu wtacznie.
Za swoje rekomendacje ponosimy petng odpowiedzialnos¢.

Przyjetym, lub zastanym pracownikom lub wspétpracownikom
przygotowujemy Szkolenia Kulturowe, pokazujace skad i dokad zmierzaja pod
szyldem swojej firmy. Podobny projekt z sukcesem zrealizowalismy juz dwukrotnie
dla firmy PTK Centertel Sp. z 0.0 Ostatnim takim projektem byt to - rebranding z
IDEA na Orange, za ktory zebraliSmy bardzo ciepte recenzje.

Takim szkoleniem budujemy motywacje i poczucie przynaleznosci do pewnej
wspolnoty. Wspolnoty dobrych praktyk.

Nastepne w kolejnosci sa Szkolenia Sprzedazowe, na ktoére jako handlowiec -
pasjonat ktade szczegdlny nacisk. Powiem wprost - doskonate szkolenia
sprzedawcow sa nasza specjalnoscia! Oczywiscie inaczej wyglada dobre szkolenie
sprzedazowe, dla Telemarketerow, inaczej dla Przedstawicieli Handlowych, a
zupetnie inaczej dla Dyrektorow Sprzedazy. Jest jednak istotny element wspdlny
wszystkich tych projektow: wspolnie z uczestnikami uczymy sie czesto nowego
spojrzenia na rynek. Zaczynamy dostrzega¢ Cztowieka w Kliencie i Klienta w
Cztowieku.
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Brzmi to prosto, ale w takiej prostocie tkwi sita i niezwykta skutecznosc
rynkowa. Czyli nasz Klient zyskuje lojalnych Klientéw na dtugi czas.

Dobry Telemarketer, zawsze moze bycC jeszcze lepszy dzieki naszemu,
dobremu szkoleniu z foniatryki, kiedy to uczy sie brzmiec wiarygodnie, pieknie i
przekonujaco - stowem - jak zwyciezca! A przeciez wiadomo ze "Klienci kupuja
tylko od zwyciezcow"! Dobry Handlowiec moze by¢ jeszcze lepszy dzieki dobremu
szkoleniu z Technik Sprzedazy. Serce rosnie, kiedy potem, w trakcie Coachingu
widzi sie Handlowca sprawnie operujacego debiutami, znajacego oferte
konkurencji, zamieniajacego, operujacego jezykiem korzysci (np. niska stata rata
miesieczna kredytu f bezpieczenstwo) , czy sprawnie zamykajacego sprzedaze.

Dla Kierownikow przygotowujemy znakomite szkolenie z Zarzadzania
sprzedaza, ktérego motto to budowanie energii w grupie i madre, w petni
Swiadome jej wykorzystanie. Uwzglednia ono specyfike pracy sektora bankowego
w dobie rosnacej konkurencji.

Wspomniany Coaching - jako jeden ze sposobdéw zarzadzania, skuteczny i
wymagajacy. Takie tez oferujemy szkolenie. Skuteczne i zapadajace w pamiec.

Najlepsi Handlowcy beda wyrdznieni trudnym, wymagajacym ale i
niezwyktym w swej sile szkoleniem wykorzystujacym techniki NLP: Techniki
Wywierania Wptywu.

Wreszcie szkolenie, ktorego rola zwtaszcza instytucji finansowe;j jest
ogromna. Etyka Biznesu prowadzona przez znakomitego dr Zbigniewa
Wréblewskiego z Lublina. Szkolenie pozwala osiggac¢ cele ekonomicznie w sposob
etyczny i dtugofalowy. Podsumowujac, sita tej oferty jest kompleksowos¢, troska o
etyczne, sprawne i efektywne dziatanie rynkowe naszego Klienta.

Troska o Klienta naszego Klienta, czyli np. kredytobiorce indywidualnego
biznesowego, a co za tym idzie utrzymanie jego lojalnosci.
Oraz doskonaty stosunek ceny do jakosci zaréwno samych szkolen jaki i obstugi
logistycznej.
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